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Introduccion

La rueda de Ta transformacién digital

La transformacion
digital ha impulsado
el ecosistema de Apis

Fuente: Altimeter Group 2014 CONCEPTO @5
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Conociendo el mundo Cloud y su relacion con las APls.

Estrategias de apificacion y principales herramientas (APl Managers)

RNy ENEE RN



Introduccion (api(g)addicts)

Anything
Any Device

loT ha multiplicado
exponencialmente las
Apis

The

INTERNET
W O'THINGS

Anywhere




Introduccion
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Introduction (api(gf)addicts)

¢Como funciona la comunicacion entre ellas?

Rrhh CRM

Apps

— —
I 1

Web Etc




Introduction (api(gf)addicts)

Si lainformacion la queremos compartir con terceros, la cosa se complica...
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;Qué es una API? (api(@})addicts)

Entendiendo la API como un canal mas

App
en AppStore

r

Cualquier aplicacion, app...
servicio que se le ocurra a un
Developer, Business

,< Development...

- Aplicacion web

HTMLS
(Angular, Backbone...)



;Qué es una API? CCHECEICS

Evolucion de las APis

Growth In Web
APIs Since 2005

ProgrammableWeb

APls mas populares
Google Maps
Twitter
YouTube

i Flickr

o =t Amazon Product

== Advertising
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Datos recogidos de programmable web


http://www.programmableweb.com/api/google-maps
http://www.programmableweb.com/api/twitter
http://www.programmableweb.com/api/youtube
http://www.programmableweb.com/api/flickr
http://www.programmableweb.com/api/amazon-product-advertising
http://www.programmableweb.com/api/amazon-product-advertising
http://www.programmableweb.com/api/facebook

;Que es una API?

Evolucion de las APis

2010 2011

203

122
098
116

11

Looking For Other APl Charts And
Research but can't find them?

ProgrammableWeb can help

We can:

For more information, contact

Datos recogidos de programmable web



;Que es una API?

Enterprise Integration Platform as a

Service
> Mulesoft, una de las e @ @
empresas punteras en . e
el mundo de las APIs, s o
nombrada leader del T e
mercado por Gartner I

ABILITY TO EXECUTE

COMPLETENESS OF VISION - As of January 2014

source: http://www.gartner.com/technology/reprints.do?id=1-1WYKAUG&ct=140711&st=sb



d ¢Quienes somos?
d Entendiendo que es una API.

fscomo producto.
| Fa reducir el ti rket.
0 Conociendo el mundo Big Data y su relacion con las APls.
[ Conociendo el mundo Cloud y su relacion con las APIs.
1 Estrategias de apificacion y principales herramientas (APl Managers)




:Quienes somos?

Entendiendo que es una API.
APIs como producto.

d Modelos de negocio

Q Pricing

d Lean Canvas

A Costes

oooo

Usando las APis para reducir el time to market.
Conociendo el mundo Big Data y su relacion con las APIs.
Conociendo el mundo Cloud y su relacion con las APIs.
Estrategias de apificacion y principales herramientas
(API Managers)



Modelos de negocio

Modelos de negocio alrededor de las APIs

API Como una

herramienta App Backend Partners Internal APls
API Como .

Producto Core Business Data Customers

source: http://www.slideshare.net/3scale/progress-in-the-api-economy-april-2014




Modelos de negocio

App Backend

> Diferentes Sistemas
operativos: Android, ios, D
windows phone, Mac os,
windows 8, HTMLS...

> Te permite llegar a mas

clientes

Tus clientes pueden estar H

siempre conectados a ti ==

> Google y Apple obtienen

grandes beneficios de los
App Store y de Google Play

\J



Modelos de negocio

Partners

> B2B

> Los dos negocios salen
beneficiados: Pj: Si un
proveedor expone sus
productos a un tienda
ecommerce.

Es un acuerdo win to win.
Reduccion de costes y
mejora del servicio.

vy

source: http://www.slideshare.net/3scale/progress-in-the-api-economy-april-2014



Modelos de negocio

Internal Apis

Evernote: 99% internal calls

> Reduccion de costes y mejora
del servicio. q E);::l;nal
> Estan poco a poco eliminando _
los modelos BPMN basados en e
SOA L
> SAPllega a un acuerdo de API usagefrom/
partnership con Apigee internal apps

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



Modelos de negocio

Api como producto backend

Como todo producto, se debe Un backend se desarrolla
pensar para varios clientes, por pensando en tu cliente, es un
lo que a todos no les puede traje hecho a medida.

quedar bien.



Modelos de negocio

Core Business

> Consta en exponer el core de
tu negocio en forma de API.
> Puedes disenar directamente
tu producto en forma de API.
> Como todo producto, necesita:
o Campana de marketing
(hackatones...)
o Promociones

o Pricing
o Calcular correctamente
los costes

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



Modelos de negocio

Core Business: Google

> Mas de 92 Apis disponibles

> Apis de todos tipo: google
maps, analytics, calendar,
contacts...

> Consola de developer donde:

©)

©)
O
O

Habilitar las Apis

Ver Pricing

Gestionar credenciales
Gestionar pagos

source: https://code.google.com/apis/console
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Modelos de negocio

Core Business: Google

bevip v | AI(92) Active(3) Inactive (89) Google Cloud Platform

All services

Services Select services for the project.

i Service Status Notes

API Access -

s o ® Ad Exchange Buyer API @ ([[Torr) Courtesy limit: 1,000 requests/day

Reports % | Ad Exchange Seller API @ [[Torr) Courtesy limit: 10,000 requests/day

Quotas

i @ OFF
® Google Compute Engine 31 Admin SDK @ [[TorF)

% AdSense Host API @ Request access.. Courtesy limit: 100,000 requests/day
% | AdSense Management API @ [Torr) Courtesy limit: 10,000 requests/day
24 Analytics API @ [Torr) Courtesy limit: 50,000 requests/day
% Apps Activity API @ [[Tore) Courtesy limit: 10,000,000 requests/day
Q Audit API @ OFF ] Courtesy limit: 10,000 requests/day
S BigQuery API @ [Tore) Pricing
21 Blogger API v3 @  Requestaccess.. Courtesy limit: 10,000 requests/day
Books API @ ([Torr) Courtesy limit: 1,000 requests/day

source: https://code.qgoogle.com/apis/console



https://code.google.com/apis/console

Modelos de negocio

Core Business: Twitter

> Una de las Apis mas populares
en internet

> Ejemplo a seguir en
documentacion, API rest

> La APl le ha posibilitado
ampliar su negocio

source: https://dev.twitter.com/ , https://dev.twitter.com/rest/public



https://dev.twitter.com/

Modelos de negocio

Core Business: Trello

> Herramienta para gestionar
tareas

> Historia de trello
https://trello.com/about
(nacio en 2010)

> Hace poco ha realizado su API

source: https://trello.com/docs/

Trello APl Documentation

= Getting Started
= Introduction
= Getting an Application Ke:

= Getting a Token from a User

= Using clientjs

= Watching Models with Webhooks
= API Reference (Beta)

= action

= batch

|

Generating Your Developer Key
Generate a developer key by logging into Trello and visiting

Go to trello.com —

Search

Go

Documentation Home

= Trello APl Documentation

= Generating Your
Developer Key

= Follow the Development
of the API

= Examples

= Tools and Projects using
the API

= This is not the help | was
looking for.

Browse
= Next: Getting Started

You are here:

= Trello documentation
= Trello APl Documentation


https://trello.com/about

Modelos de negocio

Core Business: Spotify

> Su negocio es permitir a los
usuarios escuchar misica |
pagando una suscripcion SpOtify Deve|oper

> Historia de spotify Aovcriitng e .
https://trello.com/about
(2008)

source: http://en.wikipedia.org/wiki/Spotify ,
https://developer.spotify.com/

T T

T.
|



http://en.wikipedia.org/wiki/Spotify
https://trello.com/about

Modelos de negocio

Core Business: Paypal
P PayPal Bu sell send Business TR <o |

> Su negocio principal es Check ouf faster for more
obtener una comision de holiday cheer.

las transacciones
> Su canal principal es la
“API”

Sign Up for Free

source: https://developer.paypal.com/



Modelos de negocio

Core Business: Netflix

> Hace poco cerro su API
publica.

> ¢Caso de éxito o de
error?

NETELIX




Modelos de negocio

Customers

> Elvalor de la informacion esta
en la informacion de los
usuarios

> Google, Facebook, Linkedin son
tres de los mas importantes
proveedores de identidad.

Google

Llnked.




Modelos de negocio

Customers: Facebook

> Permite obtener
informacion de los
usuarios que estan en la
red social

> https://developers.faceb
ook.com/products/login

/

source: https://developers.facebook.com/

=N

Log in with Facebook

e/ \ .y
"{\“ DR

Mejora las conversiones

Ayuda a las personas a iniciar sesion en tu
aplicacion rapidamente sin tener que
recordar otro nombre de usuario y otra
contrasena.



Modelos de negocio

Datos: El idealista

« ir 3 idealista.com

idealista.com,/1akb

idealista labs - Idealista api

apiv 0.5

first, we begin with a basic api that we will expand over time, including more features and fields. get your api key if you want to use our api services. a

single idealista api key is valid for a single domain. read the idealista api documentation to know more api issues

> Negocio basado en la la

compra / venta de P isos I

I . L] I I > you may not replace the urls we provide.
> Unodelos principaies valores »you st s tht thaifrmation ame o st provdng ik 1 ur s (o el ol

> you can not sell our api to third parts.

d e s u A P I e s q u e s e p u e d e > the use of the idealista api is free. the author of the application shall request an express authorisation to idealista if the application is wanted to be

used for any commercial purpose.

you may not alter the information we provide, including buildings information, real estate agents, images and logos.

> you acknowledge and agree that idealista may impose or adjust the limit on the number of transactions you may send or receive through the service.

e S I m a r e v a O r e p r e c I o e > the use of the idealista api is at your sole risk and the author of the application will be the unique responsible for the use of his/her application.
I > if you break the terms of service or you abuse of the service, idealista can block your requests.

source: http://www.idealista.com/labs/api.htm



e {api addicts}
Pricing p

Modelos de pricing en las APIs en 2005

Princing
[ ]
Free Developers Pays Developer Gets Paid
’ |
[ [ 1 ]
Pay as You Go Tiered Pricing Freemium Unit-based Pricing

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



A {api addicts}
Pricing p

MODELOS DE PRICING: FREE

> La APl debe ayudar a tu modelo
de negocio principal.

> Que sea Free no quiere decir
que no haya que calcular el
negocio que genera (KPis que
te indiquen como aporta a tu
negocio principal).

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



o {api addicts}
Pricing p

MODELOS DE PRICING: DEVELOPER PAYS

Developer Pays

‘ Developer |
Pays
b

) ) (e (=)

Fee

A amazon  Veicamessoss il compete Google PayPal
web services

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



Pricin: {apiaddicts}

MODELOS DE PRICING: DEVELOPER PAYS

Pay as You Go

Linux/UNIX Usage

~ Smail (Defautt) $0,060 per Hour

12 amazon Medum $0,120 per Hour
7 . Large $0,240 per Hour
Web sewlceS“ Extra Large $0,480 per Mour

“Pay only for what you use. There is no
minimum fee.”

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



o {api addicts}
Pricing p

MODELOS DE PRICING: DEVELOPER PAYS

Tiered Pricing

Free $9.95 $0.90 $0.65 $0.45 $0.40

/theunand Monard /thounand Monard

Up to 12x emalls Up to 40x emalls mext 100k emails naxt 200k amalls naxt 1m emalls remaining emalls

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



Pricing

MODELOS DE PRICING: DEVELOPER PAYS

Features Maps APl
! Street View v
F reem I u m Geocoding Web Service 2500 requests per 24 hour period
Directions Web Service 2500 requests per 24 hour period with

10 waypoints per request

Distance Matrix Web Service 100 elements per query
100 elements per 10 seconds
2500 elements per 24 hour period

Elevation Web Service 2500 requests per 24 hour period with
25000 samples per 24 hour period

Static Maps AP maximum resolution 640 x 640
Static Maps APl maximum scale 2X

Street View Image APl maximum 640 x 640
resolution

Analytics

source: https://developers.google.com/maps/licensing

Google Maps API for Work

v

100 000 requests per 24 hour period

100 000 requests per 24 hour period with
23 waypoints per request

625 elements per query
1000 elements per 10 seconds
100 000 elements per 24 hour period

100 000 requests per 24 hour period with
1000 000 samples per 24 hour period

2048 x 2048
4X

2048 x 2048



A {api addicts}
Pricing p

MODELOS DE PRICING: DEVELOPER PAYS

Unit-based Pricing

Service Cost of Service Number of Credits Cost
LBS precision fix (default) 6 credils 20,000 Credits $100
LBS approximate fix 3 credit 102,500 Credits $500
SMS 4 credits 420,000 Credits $2.000
MMS 6 credits 1,075,000 Credits $5,000
Geo-fence free*

Presence free

Sprint

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



A {api addicts}
Pricing p

MODELOS DE PRICING: DEVELOPER PAYS

Transaction Fee

2.9% + 30¢

per transaction

stripe

PayPal Authorize.Net
Recurly Braintree Chargify

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



A {api addicts}
Pricing p

MODELOS DE PRICING: DEVELOPER GETS PAID

Affiliate Revenue Share; CPA
amazon < amazonassociares I S

1 C
s 4
5.

Amazon Instant ideo 10.00%
ame Downloads Product: 10.00%
Industnal Products and 8.00%
Amaz: y com
Myhabit.com 8.00%
Géft Cards Redeemable on the 6.00%
Amazon Sttt
Gt Cards Not Redeemable on 4.00%
the Amazon Ste
Magarme Products 25.00%
Grocery Products 4.00%

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013



Lean Canvas

LEAN CANVAS

Product 1 - notifier

PROBLEM

Necesidad de las empresas de
comunicarse con sus clientes
Redudir costes de comunicacié
n

Aumentar la interaccién de las
empresas con sus clientes,
permitiendo realizar ofertas
personalizadas segin sus
caracteristicas

Simplificar la complejidad
tecnolégica de cada plataforma
Push

EXISTING ALTERNATIVES
Servicios de envio de Push
Senvicios de envio de sms
Senvicios de envio de email
(google, amazon..)

Crear tu propio servidor de
email y de Push

SOLUTION
Realizar un serviclo que permita

UNIQUE VALUE
PR

enviar de una vez
alosdientes,

Permisr la gestién de
todas las notificaciones (a
méviles, email y

si tienen

email, ieléfono o una
méwil, permitiendo elegir el
mejor canal en cada momento.

KEY METRICS

Nimero de notiScaciones por
dliente y plataforma: Nos
permitiré ajustar los precios
segin el uso que hacen los
dlientes de nuestra plataforma

NGmero de platatormas por
usuarios: Nos permitiré saber
en qué plataformas debemos
mejorar y cuales debemos de
realizar menos esfuerzo

NoGmero de peticiones segdn
tipificacion: Nos permitiré
conocer para qué estan
utilizando la plataforma
nuestros clientes.

Push)
elegir en cada momento el
mejor canal segin las
necesidades del negocio.

Permisr realizar ofertas
personalizadas segin la
informacién que se disponen de
los clientes, mejorando la
eficiencia y reduciendo los
costes.

HIGH-LEVEL CONCEPT

UNFAIR ADVANTAGE

Notificaciones multicanal (en
resto de los competidores se
©stan centrando en uno de los
canales)

Algoritmos de envio inteligente:
Permitir enviar notificaciones a
los usuarios en base a coste o
tasa de aperiura, segin las
necesidades de los clientes

Plataforma integra de
notifcaciones: Permitica la
delegacion iotal de las
notificaciones, mientras que la
mayoria de los compesdores
sélo funcionan como platatorma

CHANNELS

Para llegar a los clientes se
debe distinguir por
segmentacién de mercado:

- Developers: Hay que darse de
alta en directorios de APIs,
mostrar el APl en eventos (por
ejempio API hour) y realizar
hackathones para dar a conocer
la API

- Pymes y pequefias empresas:
Se debe buscar foros donde se
encuentren, sobre todo los que
van destinados a empresas de

marketing

- Grandes empresas: Para las
grandes empresas hay que
utiizar |a fuerza comercial,
principalmente.

CUSTOMER SEGMENTS
El producto va dirigido a:

- Developers que quieran
integrar notificaciones dentro de
sus aplicaciones

- Pymes y pequefias empresas
que quieran una plataforma
para nofficar a sus clientes
informacién, descuentos...

- Grandes empresas que
quieran simplificar 1a gestién de
las notificaciones y reducir
cosies

EARLY ADOPTERS

source: http://www.slideshare.net/jmusser/j-musser-apibizmodels2013




api addicts
Costes : p }

CALCULANDO LOS COSTES DE UNA APL

> Infraestructura (incluir API
Manager)

Desarrollo y mantenimiento
Marketing (landing page,
hackaton...)

Promociones (segin el modelo
de pricing).

*SDKs

*Apps de ejemplo

Soporte

YYV Y YY



Ventas

Ingreso bevip comercios
Ingresos por la API
Total

Cuota mercado

Cuota anual
cuota mensual

API
API

Cuota mercado
precio peticion API

HAY QUE CONTAR LAS APTS COMO UN CANAL MAS

2015 2016
95,500 167,125
4775 8,356
100,275 175,481
3% 5%
24 euros
2
2015 2016
4,775 8,356
3%
0.01

2017
710,998
35,550
746,548
9%

2017
35,550
5%

2018
1,244,247
62,212
1,306,459
16%

2018
62,212
9%

2019
2,177,432
108,872
2,286,303
28%

2019
108,872
16%



(@D addi
Usando las Apis (api(@})addicts)

DIRECTORIOS DE APIS

> Directorio de Apis Piblicas AP I

o ProgramableWeb
o apis.io
o http://api500.com/ (api
rating agency) & ProgrammableWeb
o Google :-) -

source: https://developers.bbva.com/


http://api500.com/

Usando las Apis

MASHUPS

> Aplicacion web que usa
contenido de mas de una
fuente y que generalmente

> Su principal caracteristica es
combinacion, visualizacion y
agregacion

source:

ProgrammableWeb: Showcasing Mashups
and Apps by the APIs THEY CONSUME

Search Mashups

Search API Directory

Search over 12,559 APIs
updated daily

NewestAPIs >
Latest Mashups ®

e o n g PW Research Center
ipFEL i g ravel 302014
T D ¢ ventures Our data. Your PowerPoints. Use our API research for
your next presentation. See all +

Growth of Top 10

Web API Categories

i Since 2009
l [ ,‘ |

Yidio ffers A Service That Aggregate ming  Streaming

http://en.wikipedia.org/wiki/Mashup %28web_application_hybri

d%29



Usando las Apis

PRINCIPALES CATEGORTAS DE APIS

Fastest Growing Web API

ProgrammablewWeb .
Categories (6 months)

SOCIAL FINANCIAL
SCIENCE ——\

28
MAPPING — ’Q

GOVERNMENT 35

ENTERPRISE

38
ADVERTISING BACKEND

MESSAGING

PAYMENTS

source:
http://www.slideshare.net/fullscreen/programmableweb/fastest-growing-web-api-categori
es-last-6-months/2



LAS APTS SON LA PUERTA DEL BIG DATA

> Vivimos en un mundo
interconectado, de
dispositivos que estan
constantemente
enviando informacion. A
veces la informacion se
envia como interaccion
de un usuario, pero otras
veces son los mismos
dispositivos loT los que
envian la informacion de
forma proactiva

PB per Month
“Big data” is large datasets at rest. 0
508
500
But all that data got there the same way... 400
300
200
Over a network. oo
0
Is yours ready to handle the load?
VOLUME VARIETY VELOCITY VALUE




' ddict
Apis vs Big Data {ap'a S

EJEMPLOS

=) MOBDALA > Api de geolocalizacién indoor

vsmartVEI > Apil de eventos turisticos



' ddict
Apis vs Cloud {ap'a R,

NOS SE PODRIA ENTENDER LAS APTS SIN EL MUNDO CLOUD

> Los nuevos servicios Wb
laaS, SaaS y PaaS son la o It
puerta para tener APis P
mas flexibles y potentes, rd =
y sobre todo, rentables!!! = .
> Solo se debe provisionar ;
la infraestructura W. w. e w. W. o Rul
minima que se necesite @~ | " oy N o




api addicts
Estrategias de Apis tap }

> Estrategias de apificacion
o APIs internas
O APIs externas

> Principales herramientas (APl Managers)



Estrategias de A

-] f%_‘ Integration

. é lredy exist
+ Saas$, bypass IT

« Phase 1 solution
+ Marketing & developer buyer

> APIs internas
> APIs externas

* Focusis on business services,

mobility, B2B integrations

* Stringentsecurity & privacy

+ Extensive on-premise integration
* Legacy backend interfaces

* On-premise or private Cloud

* Phase 2 solution

* IT buyer

Enterprise APls




Ruegos y preguntas







Contacta en: Siguenos en:

Email: admin@apiaddicts.org Linkedin: ApiAddicts

Twitter: @apiaddicts
Facebook: APIAddicts
Meetup: APIAddicts

Web:

VY VYY

http://lwww.meetup.com/APIAddicts
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